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Atradius Ödeme uygulamaları Barometresi, dünya çapındaki pazarlarda
şirketler arası (B2B) ödeme uygulamalarına yönelik yıllık yapılan bir
ankettir.
yaptığımız anket size, B2B müşterileriyle kredi bazlı ticaret yapan
işletmelerin, müşteri ödeme davranışlarındaki değişen trendlerle nasıl
başa çıktıklarını doğrudan duymanıza olanak tanımaktadır. Bu trendler
hakkında bilgi sahibi olmak son derece önemlidir, çünkü bu, müşterinin
ödeme alışkanlıklarında ortaya çıkan değişiklikleri belirlemeye yardımcı
olarak işletmelerin potansiyel likidite baskısını ele alır ve işlemlerin
sorunsuz şekilde yapılmasını sağlar.

Anketimizde değinilen pazarlarda ve sektörlerde faaliyet gösteren veya
bu alanlara girmeyi planlayan işletmeler, raporlarımızdan değerli fikirler
edinebilir. Bu raporlar ayrıca şirketlerin önümüzdeki aylarda
karşılaşmayı öngördüğü zorluklar ve risklerin yanı sıra, gelecekteki
büyüme beklentilerine de ışık tutmaktadır.

Bu raporda Türkiye’deki anket sonuçları yer almaktadır.

Anket 2025 yılının 1. çeyreğinin sonu ile 2. çeyreğinin ortası arasında
yapılmıştır. dolayısıyla anket bulguları bu husus göz önünde tutularak
değerlendirilmelidir.
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Türkiye'de başta kimya sektörü olmak üzere giderek artan sayıda şirket,
müşteri ödeme davranışlarının son aylarda düzelmek yerine
kötüleştiğini bildiriyor. Bu endişe verici eğilim, geç ödemelerin artık tüm
B2B faturalarının ortalama %61'ini etkilediğini ön plana çıkarıyor ve bu
oran geçen yıla kıyasla artış gösteriyor. Tahsil edilemeyen alacaklar iki
katına çıkmış durumdadır ve şu anda B2B faturalarının yaklaşık
%10’unu etkilemektedir. Bu bariz artış, özellikle müşteri ödeme
sorunlarından en fazla etkilenen çelik ve metal endüstrisinde giderek
artan mali baskıyı gözler önüne seriyor.

Türkiye’de sektörler bazında şirketlerin yüzde 73’ü oldukça rekabetçi
ortamdaki pazar paylarını korumak ve likidite kısıtlamalarıyla karşı
karşıya kalan işletme müşterilerini desteklemek için ticari kredi
tekliflerini stratejik olarak arttırmış bulunuyor. Bu eğilim özellikle
rekabet baskılarının fazla olduğu çelik ve metal sektöründe göze
çarpmaktadır. Birçok tedarikçi kredi tekliflerindeki artış sebebiyle
müşteri ödeme risklerine daha fazla maruz kalmayı dengelemek için
ödeme politikalarını sabit tutmuş ve genellikle faturalandırmadan
itibaren 30 gün ile sınırlamıştır. 

Anketimiz Alacak Tahsil süresindeki (dso) yüzeysel istikrarın altta yatan
finansal stresi ve müşteriler arası krediye dayalı ticaretten kaynaklanan
yüksek ödeme riskini gizlediğini ortaya koymaktadır. İşletme sermayesi
üzerindeki mevcut baskıları artıran bir etken olarak, Türkiye'deki
tedarikçilerin yarısı stok birikimi olduğunu bildirmektedir. Bunu yaşayan
birçok işletme, likiditeyi koruma stratejisi olarak tedarikçilerine
ödemelerini ertelemeyi tercih ederken, geri kalanlar için Borç Ödeme
süresi (dPo) değişmemiştir. likidite boşluklarını daha fazla doldurmak
için Türk şirketlerinin yaklaşık %80’i tedarikçi kredisi talebinde
bulunmaktadır.

Artan müşteri ödeme risklerini azaltmak için, Türkiye'deki şirketlerin
%60'ı sorunun çözümünü bir sigortacıya devrettiklerini söylüyor.
şirketler, artan ödeme gecikmelerine rağmen müşteri ilişkilerini
korumayı ve satış sürekliliğini sağlamayı hedeflerken beklenmedik
sarsıntılara karşı kendilerini güvence altına aldıklarını belirtiyor. dış
kaynaklı çözümlere yönelik artan güven, günümüzün B2B kredi
ortamının giderek daha karmaşık hale geldiğini de yansıtmaktadır, söz
konusu ortamda likiditeyi korumak ve öngörülebilir nakit akışının
sağlanması daha zor hale gelmiştir.

Bir sonraki sayfada temel şekiller ve tablolar yer almaktadır 

B2B ödeme uygulama
trendleri
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Ödemelerdeki gecikmelerin artması, stratejik
kredi risk yönetimine geçişi tetiklemektedir
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İşletme kısıtlamaları

Müşterinin likidite sorunları

Müşterinin ödeme sürecinde gecikmeler

Tedarik zincirindeki aksaklıklar

40%

37%

36%

30%

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Türkiye
B2B müşterilerinizin ödemede gecikme yapmalarının ilk

4 nedeni nedir?

(katılımcıların yüzdesi - birden fazla yanıt)

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Temel şekiller ve tablolar 

Türkiye
son 12 ayda Alacak Tahsilat süresi (dso)* değişiklik

bildiren katılımcıların yüzdesi

11% 71%17%

(katılımcıların yüzdesi)

Daha uzun Değişmez 

28%
Zamanında ödenen

61%
Vadesi geçmiş

11%
Tahsil edilemeyen alacaklar

Türkiye
Zamanında ödenen B2B faturalarının toplam değerinin

yüzdesi, vadesi geçmiş ve tahsil edilemeyen alacaklar

(değişiklik - 2024) 

*satış sonrası ödemenin tahsil edilmesi için geçen ortalama süre

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Türkiye
şirketinizin son 12 ay içinde kullandığı temel finansman

kaynakları nelerdir?

� 78% Ticaret kredisi 

� 35% Banka kredileri

� 26% Kurum içi fonlar 

� 22% Fatura finansmanı
Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

(katılımcıların yüzdesi - birden fazla yanıt)

Daha kısa



Geleceğe bakış 
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Türkiye’de çeşitli sektörlerde faaliyet gösteren şirketlerin yaklaşık
üçte biri önümüzdeki aylarda B2B müşteri iflaslarında artış
yaşanmasını bekliyor. Geri kalan işletmeler kendi aralarında ikiye
ayrılıyor, bazıları iflas seviyelerinin mevcut seviyede kalacağını
beklerken, diğerleri ise gelecekte ne olacağı konusunda belirsizlik
içinde. Bu çelişki, finansal geleceğe ilişkin önemli düzeyde tedirginlik
hissini öne çıkarıyor. Özellikle kimya sektöründe şirketlerin iflas
eğilimlerinde öngörülemeyen değişikliklerle boğuştuğuna dair bir
endişe söz konusudur ve bu durum şirketlerin mali görünümünü daha
da karmaşık hale getirmektedir.

Anketimizde tespit edilen bu geniş çaplı belirsizlik hali, Alacak Tahsilat
sürelerindeki (dso) negatif eğilim beklentileriyle daha da derinleşiyor
ve şirketler, nakit akışı için daha uzun bekleme süreleriyle karşı
karşıya kalıyor. sonuç olarak, işletme sermayesinin alacaklara giderek
daha fazla bağlanması ve operasyonel ihtiyaçlar için bundan hızlı bir
şekilde kurtulmasının zor olacağı görünüyor. şirketler ayrıca,
alacaklardan nakit elde etmeye ilişkin bu sınırlı fırsatın, stok devir
hızıyla telafi edilemeyebileceğinden kaygı duyuyor. Birçok şirket,
öngörülemeyen satış performansı nedeniyle durgunluk yaşanacağını,
hatta stok seviyelerinin artacağını bekliyor, bu durum da likidite
üzerindeki baskıları daha da arttırıyor.  

Tüm bu zorluklar kârlılığa ilişkin düşük beklentilerle daha da
ağırlaşıyor ve bu da nakit akışının zayıf kaldığı ve operasyonel
esnekliğin sınırlı olduğu zorlu bir ortam yaratıyor. Bu sorunların
üstesinden gelmek için şirketler, likiditeyi korumak amacıyla
tedarikçilere yapacakları ödemeleri yavaşlatma gibi stratejilere
yöneliyor. Bununla birlikte, artan ödeme riskleri karşısında daha fazla
işletme mali istikrarını koruma amacıyla, dahili provizyonun yanı sıra
tedarikçi kredisine ve dış kaynaklı risk yönetim hizmetlerine
güvenmektedir.

Pek çok şirket, mevcut öngörülemeyen ekonomik tablodan endişe
duyduklarını belirtiyor ve artan üretim girdisi maliyetleri, sıkılaştırılan
yönetmelikler ve sürdürülebilirlik uygulamalarına ilişkin artan önem
gibi ek zorlukları öngörüyor. Bu faktörlerin ticari faaliyetler ve mali
durum üzerinde ek baskı yaratması bekleniyor ve bu işletmelerin
likiditeyi koruyarak finansal durumlarını ve dayanıklılıklarını güvence
altına almak için hızlı bir şekilde uyum sağlamaları her zamankinden
daha kritik hale geliyor.

Artan iflas riski ve kötüleşen dso'ya ilişkin geniş
çaplı endişe



Tarım-gıda sektöründeki B2B satışlarının yarısı halihazırda krediyle
gerçekleştirilirken, firmaların %71’i satışları desteklemek ve müşteri
ilişkilerini korumak için ticari kredi tekliflerinin arttığını bildiriyor.
müşterinin ödeme risklerine daha fazla maruz kalmalarını
dengelemek için, çoğu firma, ödemeleri genellikle fatura tarihinden
itibaren 30 gün ile sınırlayarak ödeme vadelerini sabit tutmuştur.
Vadesi geçmiş ödemeler giderek daha büyük bir sorun haline geliyor
ve B2B faturalarının %59'unu etkiliyor. Tahsil edilemeyen alacaklar ise,
şu anda B2B satışlarının %10'unu oluşturuyor. Bu geç ödemelerin ve
temerrütlerin etkisini azaltmak için, şirketlerin %60’ı ödemeleri tahsil
etme ve dso dalgalanmalarını azaltmak için daha fazla çaba
göstermeye başlamıştır.

Bazı firmalar stok seviyelerinin değişmediğini söylerken diğerleri artan
stok seviyelerinin likiditeyi zorladığını görüyor. Birçok şirketin likidite
sorununu engellemek için tedarikçilere yaptıkları gecikmiş ödemelere
karşın, dPo sabit kalmaktadır. Tedarikçi kredisi bu şirketler için hayati
bir finansman kaynağı haline gelmiştir. Pek çok işletme sigorta da
dahil olmak üzere dış kaynaklı ödeme riski yönetimi stratejilerine
yönelmektedir. şirketlerin %34’ü iflas seviyelerinin sabit kalmasını
beklediklerini söylerken,satış performansına ilişkin ihtiyatlı iyimserliğe
karşın karlılıkla ilgili daha fazla belirsizlik söz konusudur. Önümüzdeki
temel riskler arasında öngörülemeyen ekonomik koşullar, artan
üretim girdi maliyetleri ve artan düzenlemeler bulunmaktadır.

Temel sektör bilgileri 
Tarım-gıda
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Nakit akışı kesintileri 

Finansman maliyetlerindeki oynaklığın yönetimi

Müşteri koşullarını finansal sağlığı koruyarak dengeleme

Geç ödemeler 

Ekonomik değişikliklerin müşteri ödemeleri üzerindeki etkisinin yönetilmesi

63%

51%

41%

35%

34%

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Türkiye - Tarım-gıda
şirketlerin B2B müşterilerine kredi verirken karşılaştıkları ilk 5 zorluk

(katılımcıların yüzdesi - birden fazla yanıt)



8

Temel sektör rakamları

Türkiye - Tarım-gıda 
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71%
Ticaret kredisi 

29%
Banka kredileri

19%
Kurum içi fonlar 

14%
Fatura finansmanı

Son 12 ayda sektör tarafından
kullanılan ana finansman
kaynakları

30%
Artmaktadır 

34%
Halihazırdaki 
haliyle kalır 

36%
Bilmiyorum

Önümüzdeki 12 ay içinde
B2B müşterilerinin
iflas riski beklentisindeki
değişim

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

76%
Pazar 
değişimlerine 
hızlı uyum sağlama 

56%
Artan üretim 
girdi maliyetleri 

47%
Artan 
düzenlemeler 

Sektördeki işletmelerin
önümüzdeki 12 ay içinde
karşılaşmayı
beklediği ilk 3 zorluk

(sektör katılımcılarının yüzdesi - birden fazla yanıt)

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025



Temel sektör bilgileri 
Çelik ve metaller  
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şirketlerin %84’ü son aylarda ticari kredi tekliflerini artırdı ve B2B
satışlarının hemen hemen yarısı kredi üzerinden yapılmaktadır. Bu
daha esnek yaklaşıma karşın firmaların büyük bir kısmı ödeme
vadelerini sabit tutarak genellikle faturalamadan itibaren 30 gün
ile sınırlamaktadır. Vadesi geçmiş ödemeler önemli bir endişe
kaynağıdır ve şu anda B2B faturalarının %65’ini etkilemektedir..
Faturaların ortalama %10’unu oluşturan tahsil edilemeyen
alacaklar artan ödeme risklerini öne çıkarmaktadır. Pek çok şirket
buna, ödeme tahsilatını artırma çabalarını yoğunlaştırarak ve
dso'yu daha verimli bir şekilde yöneterek yanıt verdi. stok
seviyelerinde anlamlı bir değişiklik olmamasına rağmen,
satılmamış stoklar ve ödenmemiş alacaklar büyük miktarda nakit
tuttuğundan birçok firma likidite baskılarıyla karşı karşıya
kalmaktadır. 

şirketler bu baskıların üstesinden gelmek için tedarikçilere yönelik
ödeme vadelerini uzatmakta ve bu durum daha uzun dPo'ya
neden olmaktadır. Birincil finans kaynağı olarak tedarikçi kredisine
duyulan güven giderek artıyor ve ayrıca birçok şirket, müşteri
ödeme risklerini azaltmak için sigorta gibi dış kaynaklı risk
yönetimi çözümlerinden faydalanıyor. Geleceğe baktığımızda,
işletmelerin %54’ü iflas seviyelerinin öngörülmezliği hakkında
endişe duymaktadır. Bu belirsizlik satış performansını ve kârlılığı
da etkilemektedir, çünkü artan üretim girdisi maliyetleri ve
sıkılaşan düzenlemelerin finansal istikrarı daha da zorlaştırması
bekleniyor. Bu sorunlar, istikrarlı nakit akışını ve mali sağlığı
sürdürmenin giderek zorlaştığını vurgulamaktadır.

Finansman maliyetlerindeki oynaklığın yönetimi

Nakit akışı kesintileri

Müşteri koşullarını finansal sağlığı koruyarak dengeleme

Müşterinin kredi değerliliğini değerlendirme

Müşteri ödemelerini etkileyen ekonomik değişimlerle başa çıkma

59%

56%

54%

27%

21%

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Türkiye - Çelik ve metaller  
şirketlerin B2B müşterilerine kredi verirken karşılaştıkları ilk 5 zorluk

(katılımcıların yüzdesi - birden fazla yanıt)



Türkiye - Çelik ve metaller            
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Temel sektör rakamları
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81%
Ticaret kredisi 

27%
Banka kredileri

21%
Fatura finansmanı

14%
Kurum içi fonlar 

24%
Artmaktadır 

21%
Halihazırdaki ha-
liyle kalır 

54%
Bilmiyorum

Önümüzdeki 12 ay içinde
B2B müşterilerinin
iflas riski beklentisindeki
değişim

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

73%
Pazar 
değişimlerine hızlı
uyum sağlama 

69%
Artan üretim 
girdi maliyetleri 

50%
Artan düzenlemeler 

(sektör katılımcılarının yüzdesi - birden fazla yanıt)

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Son 12 ayda sektör tarafından
kullanılan ana finansman
kaynakları

Sektördeki işletmelerin
önümüzdeki 12 ay içinde
karşılaşmayı
beklediği ilk 3 zorluk



Temel sektör bilgileri 
Kimyasal ürünler
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Kimya sektöründeki B2B satışlarının %51’i kredi üzerinden
yapılmaktadır, bu durum ticari krediyi uzatmaya yönelik daha esnek
bir yaklaşımı yansıtmaktadır. Bazı firmaların daha uzun vadeleri
seçmeyi tercih etmelerine karşın, ödeme vadeleri sabittir ve
faturalamadan itibaren genellikle 31 ila 60 gün arasında
değişmektedir. Vadesi geçmiş ödemeler nakit akışını zorlamaya
devam etmekte ve bu durum B2B faturalarının yaklaşık üçte ikisini
etkilemektedir. Tahsil edilemeyen alacakların seviyeleri şu anda B2B
satışlarının yaklaşık %10’unu etkilemektedir. Bu zorlukların
üstesinden gelmek için, beş firmadan üçü ödemeleri tahsil etmek ve
dso dalgalanmalarını yönetme çabalarını artırdı. değişmeyen stok
seviyeleri, nakdin satılmamış mallara bağlı kalması nedeniyle likidite
üzerindeki baskıyı artmıştır. 

Çoğu şirket dPo'yu sabit tutarken, bir kısım şirket likiditeyi korumak
için tedarikçi ödemelerini ertelemiştir. Tedarikçi kredisi çoğu şirket için
ana finans kaynağı olarak kalmakta ve ödeme riskini azaltma, ağırlıklı
olarak sigorta gibi dış kaynaklı çözümler aracılığıyla yönetilmektedir.
Bununla birlikte, çok sayıda şirket dış kaynaklı risk yönetimini dahili
provizyonla birleştirmektedir. Firmaların %46’sı iflas riskinin mevcut
seviyelerde kalacağını öngörürken geri kalanlar bir artış bekliyor veya
belirsizliğini koruyor. satış performansıyla ilgili ihtiyatlı iyimserliğe
karşın, karlılıkla ilgili majör sorunlar mevcuttur. şirketler özellikle,
öngörülemeyen pazar koşulları, artan girdi maliyetleri ve artan
düzenlemeler konusunda endişe duymaktadır.
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Nakit akışı kesintileri 

Finansman maliyetlerindeki oynaklığın yönetimi

Müşteri ilişkilerini sürdürme

Gecikmiş ödemeler ve tahsil edilemeyen alacaklar

Müşteri ödemelerini etkileyen ekonomik değişiklikleri yönetme

49%

44%

33%

30%

29%

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Türkiye - Kimyasal ürünler
şirketlerin B2B müşterilerine kredi verirken karşılaştıkları ilk 5 zorluk

(katılımcıların yüzdesi - birden fazla yanıt)



Türkiye - Kimyasal ürünler     
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Temel sektör rakamları
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81%
Ticaret kredisi 

50%
Banka kredileri

41%
Fatura finansmanı

33%
Kurum içi fonlar 

41%
Artmaktadır 

46%
Halihazırdaki ha-
liyle kalır 

13%
Bilmiyorum

Önümüzdeki 12 ay içinde
B2B müşterilerinin
iflas riski beklentisindeki
değişim

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

63%
Pazar 
değişimlerine hızlı
uyum sağlama

57%
Artan üretim
girdi maliyetleri

50%
Artan düzenlemeler 

(sektör katılımcılarının yüzdesi - birden fazla yanıt)

(sektör katılımcılarının yüzdesi)

Örneklem: tüm anket katılımcıları

Kaynak: Atradius Ödeme Uygulamaları Barometresi Türkiye – 2025

Son 12 ayda sektör tarafından
kullanılan ana finansman
kaynakları

Sektördeki işletmelerin
önümüzdeki 12 ay içinde
karşılaşmayı
beklediği ilk 3 zorluk



Atradius, Atradius Ödeme uygulamaları Barometresi adlı bir anket
aracılığıyla uluslararası kurumsal ödeme uygulamalarına yönelik yıllık
incelemeler gerçekleştirir

Anket kapsamı

• Temel popülasyon: Türkiye'deki şirketler ankete dâhil edilmiş, alacak
yönetimine uygun kişilerle görüşme gerçekleştirilmiştir.

• Örneklem tasarımı: stratejik Örnekleme Planı, sektör ve şirket
büyüklüğüne göre ülke verilerinin analizini yapmamızı sağlar. 

• seçim süreci: şirketler seçilmiş ve uluslararası bir internet paneli
kullanılarak seçilen şirketlerle iletişime geçildi. Görüşmenin başında
uygun bir irtibat kişisi olup olmadığına ve kota kontrolüne yönelik bir
eleme yapıldı.

• Örneklem: Toplamda n=210 kişiyle görüşme gerçekleştirilmiştir. üç
şirket büyüklüğü sınıfına göre bir kotaya uyulmuştur

• Görüşme: yaklaşık 15 dakika süren Bilgisayar destekli Web
Görüşmeleri (Computer Assisted Web interviews - CAWi). Görüşme
dönemi: 

• Anket 2025 yılının 1. çeyreğinin sonu ile 2. çeyreğinin ortası arasında
yapılmıştır. dolayısıyla anket bulguları bu husus göz önünde
tutularak değerlendirilmelidir.

Bu, Atradius Ödeme uygulamaları
Barometresinin 2025 baskısının parçasıdır
https://group.atradius.com/knowledge-and-research

Anket tasarımı 

Örnekleme genel bakış – Toplam görüşme = 210 

İşletme sektörü Görüşmeler %

İmalat 150 71

Toptan satış 35 17

Perakende ticaret/dağıtım  9 4

Hizmetler 16 8

TOPLAM 210 100

İşletme büyüklüğü Görüşmeler %

KoBİ - Küçük işletmeler  49 23

KoBİ - orta ölçekli işletmeler 82 38

orta - Büyük ölçekli işletmeler  68 33

Büyük ölçekli işletmeler  11 6

TOPLAM 210 100

Tarım-gıda 70 33.3

Çelik ve metaller      70 33.3

Kimyasal ürünler   70 33.3

TOPLAM 210 100
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Türkiye için
Atradius Crédito y Caución s.A. 
de seguros y reaseguros 
merkezi İspanya Türkiye İstanbul şubesi 
şirket merkezi 
Büyükdere Cad. Kırgülü sok no.4 
metro City İş merkezi Kat: 1/B 
esentepe 34330 şişli İstanbul

Tel: +90 212 386 2800 
atradius.com.tr
servicetr.CusTomer@atradius.com

Çözümlerimiz 
Kredi sigortası
Çok uluslu şirketlere yönelik Çözümler
Kredi Özellikleri
Alacak Tahsilleri
Kefalet
reasürans

Dünya genelindeki varlığımız
Afrika
Asya
Avrupa
ortadoğu
Kuzey Amerika
okyanusya
Güney Amerika

Daha fazla
bilgi edinmek
ister misiniz?
Atradius'un internet sitesini ziyaret ederek çok çeşitli güncel yayınlara
erişebilirsiniz. Her bir sektör performansı analizimize, ülkeye özgü ve
küresel ekonomik kaygılara yönelik ayrıntılı incelemelere, kredi yönetimi
konularına ilişkin fikirlere ve müşterilerinizin ödeme temerrüdüne karşı
alacaklarınızı koruma hakkında bilgilere erişmek için buraya tıklayın.

Türkiye ve dünyadaki B2B alacaklarının tahsil edilmesine yönelik daha
fazla bilgi edinmek için atradiuscollections.com sitesini ziyaret edin. 

ATrAdius Ödeme AlişKAnliKlAri BAromeTresi – TürKiye 2025 AnKeT sonuÇlAri14

atradius.com.tr
https://group.atradius.com/our-solutions
https://atradiuscollections.com/global/
https://group.atradius.com/knowledge-and-research
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Medya üzerinden
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linkedin.com/
company/atradius

Atradius
david ricardostraat

11066 Js Amsterdam
Postbus 8982 

1006 Jd Amsterdam
The netherlands

Phone: +31 20 553 9111 

info@atradius.com
atradius.com

www.atradius.com
https://www.linkedin.com/company/atradius
https://www.youtube.com/user/atradiusgroup

